IBF%& Y FORMACION DEL EQUIPO DE VENTA DE
NTIDADES ASEGURADORAS

Modalidad: curso e-Learning Duracién: 10 horas

Categorias: Administracién y gestién

OBJETIVOS

Aplicar las técnicas de comunicacién en procesos de informacién/formaciéon de equipos de
venta de diferentes canales de distribuciéon, de entidades de seguros y reaseguros
determinadas. Analizar los estilos de liderazgo, y las técnicas de motivacién de equipos
comerciales, habituales en la coordinacién y comunicacién con equipos de ventas de
seguros privados, en distintos canales de distribucion.

CONTENIDOS

1. Liderazgo y motivacidon de equipos de ventas en distintos canales de distribucién. 2. Los
programas de formacién en la actividad de mediacién de seguros y reaseguros. 3. El
proceso de ensefianza-aprendizaje aplicado a personas adultas.
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