?iﬁ!gFﬁfléN DE LA RED DE VENTA DE SEGUROS Y
EASEGUROS

Modalidad: curso e-Learning Duracién: 9 horas

Categorias: Administracién y gestién

OBJETIVOS

Aplicar las técnicas de determinacion y seleccién de equipos de venta de seguros y/o
reaseguros para distintos canales de distribucién, en una estructura organizativa, objetivos
comerciales y ambito de actuaciéon definidos. Aplicar las técnicas de comunicacién en
procesos de informacién/formacion de equipos de venta de diferentes canales de
distribucion, de entidades de seguros y reaseguros determinadas.

CONTENIDOS

1. Concepto de Red de venta. 2. Determinaciéon del tamafio de la red. 3. Necesidades
materiales de la Red. 4. Necesidades presupuestarias: Ingresos y gastos de los canales. 5.
Los sistemas de remuneracion a la red de mediacién. 6. La selecciéon de equipos de venta
interno. 7. Procesos y fases de captacion y seleccidon de personal: entrevista, dindmica de
grupos y otros.
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