%l?.%?lﬂl Y HABILIDADES DEL EQUIPO DE VENTAS

Modalidad: curso e-learning Duracion: 15 horas

Categorias: Comercio y marketing

OBJETIVOS

Definir planes de formacién y reciclaje de equipos de comerciales segun distintos objetivos
y requerimientos.

CONTENIDOS

1. Necesidad de la formacion del equipo. 2. Modalidades de la formacién. 3. La formacién
inicial del vendedor. 4. La formacién permanente del equipo de ventas.
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