%}tlatéw-&‘da (técnicas de venta aplicadas a las vc¢)

Modalidad: curso e-learning Duracién: 4 horas

Categorias: Comercio y marketing

OBJETIVOS

Saber identificar que tipo de vendedor somos para adecuar las técnicas de venta
apropiadas segun el momento en el que estemos de la venta cruzada

CONTENIDOS

Unidad 5

1. Reconocer que tipo de vendedor somos y que tipo de caracteristicas y cualidades nos
identifican.

2. Que aspectos debe trabajar un vendedor para lograr ventas cruzadas en el proceso de la
venta.

3. Conocer las principales técnicas de venta y saber utilizarlas en la venta cruzada.
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