%}tlatélﬂffda (vc segun el proceso comercial)

Modalidad: curso e-learning Duracion: 4 horas

Categorias: Comercio y marketing

OBJETIVOS
Saber identificar y valorar las bondades de cada tipo de venta y proceso comercial en
funcién de los objetivos comerciales que se quieran lograr

CONTENIDOS

Unidad 4. Las ventas cruzadas segun el proceso comercial.
1. Las ventas cruzadas segun el proceso comercial.
2. Factores a considerar en el proceso de la venta cruzada.
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