eﬁ%ﬁq&ls (Pasos de Venta a Negociacion Exitosa)

Modalidad: curso e-learning Duracién: 6 horas

Categorias: Comercio y marketing

OBJETIVOS

Entender el valor simbdlico de una venta para hacer ventas emocionales y darle al cliente
el "verdadero" motivo para comprarte

CONTENIDOS

Unidad 4. Pasos de venta a negociacién exitosa. 1. El valor simbdlico y las ventas. 2. Como
encontrar el valor simbdlico. 2.1 Investigar. 3. El valor simbdlico y las diferentes culturas.4.
El valor simbdlico del dinero. 5. En los productos de precio alto, el valor simbélico pasa de
ser importante a ser imprescindible. 6. COmo comunicar el valor simbdlico: el lenguaje
simbdlico.7 Los valores simbdlicos y el poder simbdlico de los valores (caso de estudio).
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