gdies.dg Pago Internacionales

Modalidad: curso e-learning Duracién: 30 horas

Categorias: Comercio y marketing

OBJETIVOS

Con este contenido de curso profesional el alumnado aprendera los factores econdémicos y
legales de los medios de cobro y pago en operaciones comerciales, se abarcard la gestién
de documentos, la eleccién de medios de pago, asi como la gestion de créditos
documentario.

CONTENIDOS

Unidad 1. Incotermsl.Contrato de compraventa internacionall.1Normativa aplicable. Ley
aplicablel.2Formalizacién de un contratol.30bligaciones principales de las pates en la
compraventa internacional2.Condiciones de pago2.1Plazo2.2Moneda2.3Forma/medio de
pago. Concepto y condiciones3.Relaciéon entre forma de pago y condiciones de entrega de
la mercancia (INCOTERMS)3.1Analisis de cada uno de los Incoterms en relacién al medio de
pago3.1.1 Clasificacién de los Incoterms seguin el medio de transporte4.Regulacién de los
medios de pago internacionalesUnidad 2. Gestién de documentosl.El papel de los bancos
en los medios de cobro y pagol.lintermediaciénl.2Garantial.3Financiaciénl.4Emision-
liquidacién2.Tipos de documentos: emisién, cumplimentaciéon y legalizacién en su caso
2.1Documentos financieros2.2Documentos informativos y comerciales: factura proforma,
factura comercial y otros2.3Documentos de transporte2.4Documentos de
seguro2.5Documentos administrativos y aduaneros3.Diferentes funciones y compromisos
de las entidades seglin medio de pagoUnidad 3. Elecciéon de medios de pagol.Introduccién
a los medios de cobro y pagos internacionales2.Factores a considerar en la eleccién del
medio de cobro y pago3.Motivos de la eleccion4.Clasificacion de los medios de cobro y
pago4.1Confianza, seguridad y coste4.2Momento de pago4.3Documentos5.Cheque
bancario6.0rden de pago simple7.0rden de pago documentariaUnidad 4. Crédito
documentariol.Concepto e importancia del crédito documentario2.Partes de Ia
intervienen3.Principales tipos de créditos documentario4.La carta de crédito5.Operativa del
crédito documentario. Esquema de funcionamiento5.1 Negociacién entre comprador y
vendedor6.Notificaciones del crédito documentario7.Emisién y presentacién de documentos
Revisién de documentos. Discrepancias. Reservas7.1Emisién de
documentos7.2Presentacion de documentos7.3Revision de documentos7.4Discrepancias y
reservas8.Potenciales riesgos del crédito documentario8.1Coste8.2Relacién entrega de la
mercancia-pago9.Las fechas en los créditos documentarios10.Documentacién requerida por
la entidad financierall.Normativa. Reglas y usos uniformes de la camara de comercio
internacional
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