Id’ﬁltial.f& Venta con LinkedIn y la Base de Datos de
ontactos

Modalidad: curso e-Learning Duracién: 20 horas

Categorias: Comercio y marketing

OBJETIVOS

Con este contenido de curso profesional el alumnado aprendera a usar Linkedln como Portal
de Venta, para ello se abarcardn temas como al creacién del método en Linkedin, el
desarrollo de un perfil llamativo, asi como la busqueda de contactos y la ampliacién de la
red.

CONTENIDOS

Unidad 1. Tu método en LinkedInUnidad 2. Perfil de LinkedInUnidad 3. Blsqueda de
contactoSUnidad 4. Ampliar red de contactos
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