YFHé"i"Ef' SXXI. LinkedIln COmo Canal de
omuhnicacion en el Mercado B2B

Modalidad: curso e-Learning Duracién: 6 horas

Categorias: Comercio y marketing

OBJETIVOS

Con este contenido de curso profesional el alumnado conocera qué es el social selling y
cémo ponerlo en practica desde Linkedin.

CONTENIDOS

Unidad 1. El Social SellingUnidad 2. LinkedIn y el B2B
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