ﬁ{:@FFaia de venta con tu mejor tarjeta de
resentacion

Modalidad: curso e-Learning Duracién: 40 horas

Categorias: Comercio y marketing

OBJETIVOS

Con este contenido de curso profesional el alumnado aprendera a crear su propia estrategia
de venta en LinkedIn, para ello se abarcaran temas como la definicién de los objetivos de
venta, la creacién de un perfil gue destaque en LinkedlIn, la bdsqueda y ampliacién de la red
de contactos, el fortalecimiento de la propia marca, asi como la la gestidon del tiempo en
LinkedIn para que este sea productivo.

CONTENIDOS

Unidad 1. Tu método en LinkedIn
Unidad 2. Busqueda de contactos
Unidad 3. Ampliar red de contactos
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