Hﬁ(ﬁg‘ﬁan a la Planificaciéon de Ventas y Operaciones

Modalidad: curso e-learning Duracién: 13 horas

Categorias: Comercio y marketing

OBJETIVOS

1.Conocer la planificacién de ventas y operaciones en la organizacién para que la oferta
esté en equilibrio con la demanda, cual es su propédsito y el contexto de la decisién del
plan.2.Conocer el rol del pronéstico en una cadena de suministro, sus caracteristicas,
componentes y los métodos para pronosticar, para poder determinar el mas eficiente seglin
las necesidades.

CONTENIDOS

Unidad 1. Plan de ventasUnidad 2. Prondsticos de demanda
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